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Schumann Patent Consultancy in Borne:
‘Waardevolle ideeén verdienen bescherming’

Al een kwart eeuw werkt
ir. B. Herman J. Schumann
als octrooigemachtigde.
Nadat hij jarenlang een
regionale vestiging van een
groot octrooibureau had
geleid, is hij vier jaar gele-
den gestart met een eigen

octrooibureau. Schumann

Patent Consultancy is
gevestigd in een represen-

tatief pand in Borne (O).

an die stap van Herman Schumann

in 2000 ging zijn uiteindelijke

keuze vooraf om met name voor
de kleine en middelgrote ondernemer te
gaan werken. ‘Enerzijds vind je in het
midden- en kleinbedrijf juist veel van die
technisch zeer creatieve mensen waar ik
zo van hou, maar die anderzijds vaak te
lang wachten om hun ideeén afdoende te
beschermen met een octrooi, ook wel
‘patent’ genoemd. En dat is uit bedrijfs-
economisch cogpunt echt jammer. Techni-
sche innovaties en originele nieuwe pro-
ducten komen meestal niet uit de lucht

vallen. Ze kosten ve

& €C

denkwerk, tijd en

eld,

g it met productbescherming terug-
verdiend kan worden, en meer dan dat!’
Desgevraagd illustreert Herman Schu-

mann zijn uitspraak met het voorbeeld

creativiteit.

van de puinstortkoker. De
uitvinder ervan was een pro-
ducent van kunststoffen die
voor de bouwwereld de coni-
sche trechters maakte die we
zo goed kennen, voorzien
van een systeem van kettink-
jes en haken, waarmee uiterst
simpel stortkokers van elke
gewenste lengte in elkaar
gezet kunnen worden. “Toen
de bouwwereld enthousiast
reageerde op zijn praktische vinding en hij
door mij zijn vinding wilde laten bescher-
men, was hij te laat. Daarvoor was een
octrooi nodig en’, legt Herman Schumann
uit, ‘op dat moment voldeed zijn vinding
niet meer aan één van de twee basisvereis-
ten voor een octrooi: nieuwheid en inven-
tiviteit. De kokers werden al volop gepro-
duceerd en verkocht, ze waren inmiddels
niet nieuw meer.” En daarmee was de
mogelijkheid verkeken om de innovatieve
investering terug te verdienen en een zeer
waardevol alleenrecht op de uitvinding te
verkrijgen.

Een kapitale gemiste Kans’, aldus Herman
Schumann, de man die in Delft technische
natuurkunde heeft gestudeerd, met kwali-
ficaties in de werktuighbouwkunde en
elektronica, en die aan het begin van zijn

Het onder architectuur gerestylde pand waarin Schumann Patent Consultancy
gehuisvest is, is ingericht door de gerenommeerde Rotterdamse binnenhuis-
architect Robert de Nijs. De grafische stijl cre€ert rust en correspondeert daarbij
met datgene waar het bij Schumann Patent Consultancy om draait: aandacht voor

loopbaan een octrooiwaardig instrument
heeft ontwikkeld voor gehooronderzoek,
maar waarvoor hij geen octrooi heeft aan-
gevraagd. ‘Achteraf heel jammer, maar ik
had in die periode eigenlijk van het begrip
‘octrooi’ nog nauwelijks gehoord. Voor
studenten in een technisch-wetenschappe-
lijke richting zou dit toch een verplicht
vak moeten zijn! Maar goed, ik haal uit
deze ervaring nog altijd de motivatie om
onze opdrachtgevers te waarschuwen dat
ze niet dezelfde fout moeten maken als ik
destijds.’

Aanvrage

Het veelgehoorde argument dat bescher-
ming van geestesproducten via de zoge-
naamde Intellectuele Eigendom in het
algemeen en octrooien in het bijzonder,
heel erg kostbaar is — ondernemers in het
midden- en kleinbedrijf blijken daarom in
de praktijk huiverig als het gaat om
bescherming van de Intellectuele Eigen-
dom - pareert de algemeen directeur van
Schumann Patent Consultancy als volgt.
‘Er is maar één ding duurder dan het aan-
vragen van een octrooi, en dat is het niet
aanvragen van een octrooi! Je verliest dan
namelijk waarschijnlijk in ieder geval
marktaandeel. Verder raak je de greep op
je uitvinding kwijt. En bedenk dan, dat



Ir. B. Herman J. Schumann is internationaal octrooi-
specialist. Hij begeleidt, adviseert en bemiddelt daar-
naast ook op andere terreinen van de intellectuele
eigendom (IE). Opdrachtgevers kunnen bij hem
terecht voor registratie van merken en modellen, voor
kwekersrecht en softwarebescherming. Maar ook als
ze aangesproken worden op oneerlijke concurrentie

en slaafse navolging.

voor een oriénterend gesprek over een uit-
vinding door Schumann Patent Consul-
tancy geen kosten in rekening gebracht
worden. Een octrooiaanvrage die bij het
Bureau voor de Industriéle Eigendom
wordt ingediend zonder een officieel
nieuwheidonderzoek kost voor Nederland
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het Patent Cooperation Treaty, een
mondiaal samenwerkingsver-
drag op octrooigebied van alle
grote en ook de meeste kleinere
industrielanden. Dat geeft
ondernemers in totaal tweeén-
eenhalf jaar de tijd, gerekend
vanaf de indieningdatum van
de prioriteitsaanvrage, om vast
te stellen voor welke landen een
octrooi voor de uitvinding in
kwestie gewenst is.’

Bovengemiddeld succesvol
Mensen die op zoek zijn naar
een advies over een uitvinding
en begeleiding bij de bescher-
ming van dat idee of product,
kunnen kiezen uit een aantal
grote en kleinere kanto-
ren. Met de keuze voor
Schumann Patent Con-
sultancy kiezen
opdrachtgevers voor een
persoonlijke begeleiding.
De jarenlange persoon-
lijke ervaring van Her-
man Schumann op dit
vlak maken hem tot een
gemotiveerde raadgever.
‘Particulieren zullen wij
meestal afraden om
octrooi aan te vragen en
later te proberen om hun
idee uit te zetten in het
bedrijfsleven. Natuurlijk
hebben we contact met
instituten die daarin
gespecialiseerd zijn als
ID-NL in Rotterdam en
Licentec in Bilthoven.
Maar hierdoor weten we
ook dat contacten leggen
tussen particuliere uitvinders en
bedrijven vrijwel onbegonnen
werk is. Wij richten ons daarom
heel bewust op het midden- en
kleinbedrijf. De innovatieve ideeén
in die sector blijken in de praktijk

spreken — zijn baby bij je en vraagt je daar
goed voor te zorgen. Een klein kantoor als
het onze kan daaraan tegemoet komen.
Een afspraak voor een evaluatie over de
waarde van een hooggespannen idee kan
op korte termijn plaatsvinden, wij hoeven
ons niet aan kantoortijden te houden. Een
advies volgt dan snel en op maat: wij
beschikken over een grote ervaring en
brede knowhow. Opdrachtgevers ontvan-
gen gemiddeld binnen veertien dagen een
conceptoctrooiaanvrage of, als het nodig
is, zelfs binnen een paar dagen.” En wij
zijn altijd bereikbaar, ook in de weeken-
den en tijdens vakanties: dan gaan de lap-
top en de gsm'’s mee. Bij ons telt de uitvin-
der, de mens die een voor hem heel
belangrijks iets bij ons op tafel legt.’

bovengemiddeld succesvol’, aldus

‘Vraag je bij praktische oplossingen van
problemen altijd af ze octrooiwaardig zijn!’

gemiddeld € 4000. Die aanvrage hoeft niet
meteen te worden ingediend in alle lan-
den waar de aanvrage

commerciéle

belangen ziet, zoals productielanden en
afzetmarkten: dat kan met inroeping
het recht van prioriteit van de Neder-
landse aanvraag tot maximaal een jaar
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vooruit worden geschoven. Nagenoeg alle
landen ter wereld zijn aangesloten bij deze
internationale regeling. Dan is er ook nog

Herman Schumann. ‘Ik vergelijk een
octrooi wel eens met een brandverzeke-
ring of een slot op de deur: je bouwt een
beveiligingsconstructie om je waardevolle
eigendommen, dus ook je geestelijke
eicendommen.” Zijn keuze om zich uitein-
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delijk als zelfstandig octrooigemachtigde

L door zijn

te vestigen is ook ing

visie op de wensen van klanten. ‘lemand

met een uitvinding brengt — bij wijze van

Mevrouw Sandra C. van Kanten is de
commercieel directeur van Schumann
Patent Consultancy. Zij behandelt de pro-
cedurele aspecten en is verantwoordelijk

voor de PR.




